Lite prismatematik

Som séljare av varldens basta honung, var egen, moter vi ofta problemet: vad &r ratt pris?
For att hamna pa ungefar samma konsumentpris som konkurrenterna kan det vara
nddvandigt att ha ett hum om hur butikens kalky! principiellt &r uppbyggd.

Marginalerna varierar kraftigt mellan olika butiker, varfor resonemanget nedan bara kan
vara en hjalp for att kanna till handlarens sprak. Talar han om sin marginal sa galler det att
inte forvaxla detta procenttal med palaggsprocenten.

Forsaljningspriset

Forsaljningsprisets olika delar 100% voms
89 %

Momsen °

Om vi liknar hela priset vid ett torn s& ar momsen den déversta biten. Vi Butikens marginal

lagger pa 12 % pa priset nar vi lagger pA moms. Raknar man daremot
uppifrén, i procent av forsaljningspriset sa ar momsen 10,71 %

Butikens marginal

Butikens marginalen &r den del av pristornet som ligger mellan forsalj-

nings priset utan moms och butikens inképspris. Denna marginal tacker 65 %
butikens forsaljningskostnader och eventuellt svinn. Marginalen uttrycks

Grossistens marginal

i procent av forsaljningspriset utan moms. | vart pristorn ar butikens 55 %
marginal 27%.

Marginal i kronor

= marginal i procent
Forsaljningspris utan moms

Leverantorens eller

: . odlarens pris vid
Grossistens marginal forsaljning till grossist

Grossisternas marginaler ska tdcka kostnaderna for at dom distribuerar
varorna fran sitt lager ut till respektive butik. Utleveranserna sker oftast i
manga manga sma leveranser.

Leverantdrens pris till butik
Det har ar den del av priset som jag som odlare far behalla for att tacka
mina kostnader i biodlingen och min l6n. Saljer jag till butik sa far jag ca

0,
ca 65 % av butikens hyllpris. Nar du prisférhandlar, titta pa butikens 0%

honungshylla och bestam vilket hyllpris du ha pa din honung. Sedan erbjuder du handlaren din
honung till ett pris som ger honom en rimlig marginal. Forsaljning till grossist ger mindre pengar men
ocksa mindre resande.

Stora och sma butiker
Stora Maxi-butiker eller OBS-varuhus har oftast lagre marginal an den lilla kvartersbutiken.

Skilj pa butikens marginal och palagg
Kallar vi butikens ersattning for palagg i stallet s& beraknas det som ett procenttal av butikens
inkopspris. | vart pristorn ar butikens palagg 37 %.

Priset vid hemforsaljning

Séljer du honung hemma vid dérren samtidigt som du levererar till butikerna? Da galler det att inte
vara ojust och priskonkurrera med butiken. Gor du det mister du snart den séaljkanalen. Ditt pris till
konsumenter bor vara lika med butikens hyllpris. Forutsatt att du inte saljer sarskilt dalig honung.



